EL PATRIMONIO Y LA ECUACION PATRIMONIAL

1.- Patrimonio: 

El patrimonio es el conjunto de bienes económicos, derechos a cobrar y obligaciones

a pagar de un comerciante o empresa.

Entonces podemos decir que el patrimonio esta integrado por:
a.- Bienes económicos: son los objetos materiales o inmateriales que tienen valor en, dinero, como por ejemplo: casas, lotes, maquinarias, autos, Sillas, llave de negocio, etc.

b.- Derechos a cobrar: son los créditos que el comerciante o empresa tiene a su favor.

c.- Obligaciones a pagar: son las deudas que tiene el comerciante o empresa a favor de terceros.

1.1.- Partes del Patrimonio: 

a.- Activo: es el conjunto de bienes y derechos a cobrar que tiene el comerciante o empresa. 

b.- Pasivo: son las deudas u obligaciones a pagar de un comerciante o empresa.

c.- Patrimonio Neto: es la diferencia entre el total del Activo y del Pasivo de un Comerciante o empresa. 

Activo - Pasivo = Capital o Patrimonio Neto 

2.- Cuenta: 

Se denomina cuenta a la agrupación de conceptos con características similares que integran el patrimonio y los resultados.

Por ejemplo: bienes como terrenos, casas, departamentos, etc., que poseen una característica común que es la de no poder trasladarse sin modificar su estructura, se agrupan en la cuenta Inmuebles.

Cuentas Patrimoniales: 

Son aquellas que representan el patrimonio de un comerciante o empresa.

2.1.- Cuentas de Activo: 
• Caja: dinero en efectivo. 
• Valores a Depositar cheques comunes recibidos de terceros.
• Valores Diferidos a Depositar: cheques diferidos recibidos de terceros. 
• Tarjeta de Crédito XX: cupones recibidos o comprobantes emitidos por ventas realizadas con tarjetas de crédito. 
• Muebles y Útiles: sillas, escritorios, máquinas de escribir mostradores, etc.
• Banco X c.c.: dinero depositado en una Cuenta corriente bancaria.

• Rodados: camiones de reparto, autos, etc. 
• Deudores por Ventas: personas que nos deben en cuenta Corriente mercantil (de Palabra, sin documentar)
• Documentos a Cobrar: pagarés recibidos de terceros a nuestro favor.

• Instalaciones: estanterías, carteles luminosos, aires acondicionado, etc. 
• Inmuebles: casas, locales, terrenos, galpones, etc. 
• Maquinarias: máquinas de un taller o fábrica, ej.: tomos. 
• Mercaderías: bienes destinados para ser vendidos. 
• Equipos de Computación: computadoras, scanners, impresoras, etc.

2.2.- Cuentas del Pasivo: 
• Documentos a Pagar: pagarés de nuestra firma entregados a terceros. .

• Acreedores Varios: personas a quienes le debemos dinero de palabra, sin documentar. 
• Proveedores; personas a quienes le debemos dinero en cuenta corriente (sin documentar) por compra de mercaderías.

2.3.- Cuenta de Patrimonio Neto: 
• Capital: aporte inicial para la constitución de un comercio o empresa. 
• Reservas: ganancias no distribuidas. 
Cuentas de Resultado: 
Son aquellas que representan las pérdidas y ganancias del comerciante o empresa.

2.3.- Cuentas de Resultado Negativo:
• Gastos Generales: gastos  de bajo importe, como por Ej. Ejemplo: papelería, artículos de limpieza, artículos de escritorio, etc.

• Costo de Mercaderías Vendidas: importe que le costo al comerciante la  mercadería que vendió. 
• Intereses Perdidos: recargo que nos cobran por pagos realizados fuera de término.

• Descuentos Cedidos: rebaja que efectuamos en el precio de venta o en el cobro a nuestros deudores o clientes. 
• Comisiones Perdidas: pérdida ocasionada por encargar una tarea a un tercero.
• Alquileres Pagados: perdida ocasionada por usar inmuebles de un tercero.

• Impuestos: pérdida ocasionada por el pago de impuestos o tributos a favor del Estado.

• Sueldos y Jornales: haberes pagados a los empleados u obreros por su trabajo.
• Publicidad y Propaganda: gastos efectuados para promocionar nuestros productos o  mercaderías.
• Seguros Generales: la prima pagada a una compañía de Seguros generales sobre personas o bienes.

• Fletes y Acarreos: gastos pagados por el traslado de mercaderías u otros bienes.
2.4.- Cuentas de Resultado Positivo:
• Ventas: importe de la venta de mercaderías.
• Comisiones Ganadas: ganancias logradas por tareas realizadas para terceros. 
• Intereses Ganados: recargo que cobramos por pagos que nos efectúan fuera de término. 
• Descuentos Obtenidos: rebaja que obtenemos en el precio de compra o el pago a nuestros proveedores o acreedores. 
• Alquileres Ganados ganancia obtenida por ceder el uso de un inmueble de nuestra  propiedad a un tercero por un tiempo determinado. 
2.5.- Cuentas de Resultado Positivo o Negativo:
• Resultado del Ejercicio: beneficio o quebranto producido en un ejercicio económico. 
2.6.- Partes de una cuenta: 
a.- Nombre: es el elemento que permite identificar a cada grupo de valores.

b.- Debe: es la parte de la cuenta donde se anotan los débitos o las partidas egresadas.

c.- Haber: es la parte de la cuenta donde se anotan los créditos olas partidas egresadas.

d.- Saldo; es la diferencia entre el total del Debe y el total del Haber o viceversa.

• Las cuentas patrimoniales del Activo tienen saldo deudor O están saldadas.

• Las cuentas patrimoniales del Pasivo tienen saldo acreedor O están saldadas. .

• Las cuentas de Patrimonio Neto tienen saldo acreedor. 
• Las cuentas de Resultado Positivo tienen saldo acreedor.

• Las cuentas de Resultado Negativo tienen Saldo deudor. 
3.- Plan de Cuentas: 
Es el detalle de todas las cuentas que presumiblemente Se utilizaran para recoger y reflejar las operaciones que se produzcan en una empresa.
Su finalidad es predeterminar y uniformar la denominación de las variaciones del   Patrimonio. 
No es posible elaborar un Plan de Cuentas común a todas las empresas ya que cada una de ellas posee distintos elementos y efectúa diferentes actos económicos. Por lo tanto es necesario elaborar un Plan de Cuentas que sea específico para cada empresa.

4.- Variaciones Patrimoniales.
Se llaman variaciones patrimoniales a las distintas operaciones que realiza un comerciante o empresa y que producen Cambios en la Composición del patrimonio. .

4.1. Clases: 
a.- Permutativas son aquellas operaciones comerciales que no aumentan ni disminuyen el capital del comerciante o empresa. En estas operaciones intervienen solamente cuentas de Activo y/o de Pasivo.

b.- Modificativas: son operaciones comerciales que aumentan o disminuyen el Capital o Patrimonio Neto del comerciante o empresa, originadas por una ganancia o una pérdida.  En esta Clase de variaciones, intervienen cuentas Patrimoniales y de Resultado. 
Existen dos clases:
• Modificativas Positivas: son las que provocan un aumento en el Patrimonio Neto (ganancias). 
• Modificativas Negativas: son las que provocan una disminución en el Patrimonio Neto. (pérdidas). 
5.- Partida Doble: 
Es un método de registración contable que se basa en los Siguientes principios:

• El total del debe (débitos) debe Ser igual, al  total de Haber (créditos).

• Todo concepto que se debita por una cuenta debe acreditarse por la misma cuenta o viceversa.
Se debitan las cuentas que representa: un aumento del activo, una disminución del pasivo y una disminución del patrimonio Neto (perdidas).

• Se acreditan las cuentas que representan: una disminución del Activo, un aumento del Pasivo y un aumento del Patrimonio Neto (ganancias).
ACTIVIDADES 
Ejercicio 1ro 1. Patrimonio:     

Completar.

1.- Activo= 24.200.
Pasivo= 7.300.
Capital o Patrimonio Neto=.......... 
2.- Activo= 29.400.
Pasivo=............ 
Capital o Patrimonio Neto= 12.400.
3.-Activo=............ 
Pasivo= 7.500. 
Capital o Patrimonio Neto= 16.300.
4.- Activo= 37.500.
Pasivo:=.......... 
Capital o Patrimonio Neto= 20.900.
5.- Activo=........... 
Pasivo= 14.960.
Capital o Patrimonio Neto= 21.350.  

6.- Activo= 32.530.
Pasivo= 21.500.
Capital o Patrimonio Neto=........... 
Ejercicio nro 2 Patrimonio  

1.- El Sr. Marcelo Benítez comienza Su actividad comercial con lo siguiente: dinero en efectivo por S 1.500.-, dinero depositado en banco por $ 3.000.-, artículos para la venta por $ 5.000.- y una deuda Sin documentar por $ 800.
2.- El Señor Pérez comienza su actividad comercial con lo siguiente: artículos para la venta

por $ 3.500.-, muebles de oficina por $ 1.200.-, efectivo por $ 5.000.- y una deuda documentada por $ 600.
3.- La Srta. Inés López comienza Su actividad comercial con lo siguiente: un cartel luminoso por $ 2.500.-, artículos para la venta por $ 8.000.-, personas que le deben de palabra por $ 1.900.- y una deuda Sin documentar por $ 900.
Documentos Comerciales
Comprar, vender, cobrar y pagar son actividades cotidianas en la empresa y deben estar

respaldadas por comprobantes llamados documentos comerciales, por ejemplo: facturas,

recibos. Estas son las fuentes de datos que permiten obtener la información contable.

También pueden obtenerse datos de otras fuentes:

* Los contratos,

* Las actas de reuniones de los Socios,

* Otros.

Se llama documentación comercial al conjunto de los comprobantes que respaldan las operaciones comerciales de la empresa y que constituyen su constancia escrita.

1.- Importancia

· Dejen constancia de las operaciones realizadas.

· Individualizan a las personas q intervienen.

· Son medio de prueba diferente a cualquier problema que se presente.
· Respaldan la exactitud de las operaciones registradas en los libros contables.

2.- Archivo y conservación
· Las personas deben solicitar o retener el comprobante correspondiente a cada una de las operaciones realizadas.

· Deben ser contabilizados y luego archivados por orden de fecha de emisión.

· Por ley, deben ser conservados durante 10 años a partir de la fecha de emisión.

3.­ Partes de un comprobante 
· Encabezamiento.
· Detalle

· Delimitación de responsabilidad.

4.- Modalidad de emisión de los documentos 
Las operaciones comerciales suponen:
· Una parte que compra y otra que vende

· Una parte que paga y otra que cobra

Cada una de las partes tiene que tener un comprobante de la operación realizada, Es decir que la documentación que respalda las operaciones se emite por duplica

· El emisor del documento conserva el duplicado.

· El receptor del documento conserva el original.

En la empresa se puede encontrar:

a- Los duplicados de los documentos emitidos hacia fuera.
b- Los originales de los documentos emitidos por personas ajenas y exteriores a la empresa.

c- Los documento internos, generados por la empresa para respaldar operaciones efectuadas entre distintas secciones de la misma.

5 - Operaciones de compraventa
Se denomina compraventa a la operación por la cual una persona llamada vendedor trasmite la propiedad de un bien a otra llamada comprador mediante el pago de un precio.

6- El precio de los bienes.

El valor de un bien expresado en dinero constituye el precio. En el caso de la compraventa, el precio es el importe que el comprador debe pagar al vendedor por los bienes que le entrega.

Existen varias clases de precios:

· Precio de costo: es el precio que paga el comerciante al adquirir los bienes.
· Precio de venta: el precio de venta de esos bienes. Que incluye una ganancia o lucro para el comerciante.

· Precio interno: el precio de venta de los bienes dentro del país.

· Precio internacional: el precio de venta de los bienes en el exterior.

· Precio por mayor: el precio de venta cuando la operación se hace por grandes cantidades.

· Precio por menor: el precio de venta cuando la operación se realiza en pequeñas cantidades.

7. -Las formas de pago 
La operación de compraventa puede hacerse por medio de diferentes formas de pago:

	Al contado


	Contado inmediato
	El pago del precio se efectúa contra la entrega de los bienes

	
	Contado de plaza
	El precio de la operación se abona algunos días después de la entrega de los bienes, según las costumbres de la localidad o plaza en que aquella se ha realizado


	A Crédito
	En cuenta corriente
	No se firman documentos , sino que los pagos son acordados en plazos determinados: 30, 60, 90 días

	
	Con documentos
	El comprador firma documentos llamados pagares o transfiere pagares recibidos de otras personas como pago.


8.- Recargos y rebajas en los precios
Tradicionalmente las distintas formas de pago de las compraventas han dado origen a

rebajas y recargos en los precios.
	Forma de pago
	puede originar
	denominados

	Al contado
	rebajas
	descuentos

	A crédito
	recargos
	intereses


Además, existe otro tipo de rebaja en el precio llamada bonificación. Las bonificaciones -

No están relacionadas con la forma de pago Sino con: 
a. atenciones a clientes conocidos. 
b. Ventas en grandes cantidades.

c. mercaderías con fallas.

d. Mercaderías fuera de moda o estación
En la actualidad el criterio más habitual acerca de este tema consiste en tomar como base

el precio que Se paga al contado, una vez descontadas las rebajas que Se han pactado. El

importe que resulta de esa diferencia Se denomina precio neto de la operación.

En las operaciones a crédito Se producen diferencias con respecto al precio neto, que Son

consideradas interés implícito. Por Ejemplo: 
Precio de contado................. $ 1.000.- 
Precio en 6 cuotas................ $ 1.200.-
En este caso existe un interés implícito de $ 200.-, que es la diferencia entre el precio del producto cuando Se vende al contado y el precio del producto Cuando la operación Se hace a crédito. 
9.- Documentos Comerciales

9.1.- Orden de Compra 
Es el comprobante que emite el comprador para pedir mercaderías al vendedor, indicando cantidad, detalle, precio, condiciones de pago y forma de entrega.

Formas de emisión: 
• Original: para el vendedor.

• duplicado: para el comprador.

Importancia:

Para el comprador: Sirve de constancia de las mercaderías que Solicitó.
Para el vendedor; Sirve para preparar el pedido en caso de Ser aceptado.

9.2.- Remito

Es el documento Que confecciona el vendedor y acompaña la entrega de las mercaderías vendidas.
Formas de emisión:

· Original: para el comprador. 
· Duplicado: para el vendedor, firmado por el comprador

· Triplicado: para la empresa de transporte, firmado por el comprador

Importancia:
Para el comprador: controla las mercaderías recibidas con la Nota de pedido.

Para el vendedor: constancia de que el   recibió la mercadería conforme.

Para el transportista: constancia de que el transportista entregó la mercadería.

9.3. Factura 
Es el documento que el vendedor entrega al comprador, comunicándole el importe de las mercaderías vendidas o prestación de servicios a crédito o al contado.
Formas de emisión:
• Original para el comprador. 
• Duplicado: para el vendedor.

  Importancia:

Para el vendedor; registra la venta a crédito o al contado y el compromiso de pago del comprador, si la condición de venta es en cuenta corriente.

Para el comprador: registra la compra a plazo al contado y la deuda contraída, si la condición es en cuenta corriente.

Modelos de Facturas:
Modelo A: La emiten los responsables inscriptos en el IVA, destinada a otros Responsables inscriptos en el IVA, esta facturas pueden ser reemplazadas por el Ticket factura que emiten los controladores fiscales aprobados por la A.F.I.P.

Modelo B: La emiten los responsables inscriptos en el IVA destinada a monotributistas, consumidores finales, exentos o no alcanzados, no se discrimina el IVA. La factura B puede ser reemplazada por la emisión del ticket factura B,  que emiten las impresoras fiscales, autorizadas por la A.F.I.P.

Modelo C: La emiten los Monotributistas y los exentos por Ley, a todos los demás.

El Impuesto al Valor Agregado: 
El IVA O Impuesto al Valor Agregado es un impuesto de carácter nacional que recae sobre la venta de bienes muebles, la realización de obras sobre inmuebles y la prestación de gran partes de los servicios.
El comprador le paga al vendedor el precio de los bienes más el impuesto con una tasa o alícuota de 21% lo que constituye para él un crédito fiscal (un derecho frente al fisco).
El detalle de las compras y el Crédito fiscal Se consignan en un libro denominado IVA
Compras. 

Al vender los bienes, al comprador se le Cobra el precio de éstos más el impuesto  correspondiente, lo que constituye para el vendedor un débito fiscal (una obligación frente al fisco).    

El detalle de las ventas y el débito fiscal Se consignan en un libro denominado IVA Ventas.
Los productores o fabricantes y comerciantes que forman parte de la cadena de comercialización son los responsables. De cobrar el impuesto. Cada eslabón de la cadena le paga el IVA al eslabón anterior, Se lo cobra al siguiente y es responsable de entregar lo recaudado a la A.F.I.P.
  9.4. Ticket
Cumple la misma función que la factura y se utiliza en operaciones de pequeños importes. Lo emite el vendedor por medio de máquinas registradoras autorizadas por la A.F.I.P. y se lo entrega al comprador, quedando en la memoria de la máquina la operación realizada
Importancia:
Además deben Ser perfectamente legibles en cuanto a la identificación de los conceptos e importes que deban tener, y entregarse Obligatoriamente a los consumidores, no se puede negar su entrega por necesidades operativas O Sistemas administrativos de control interno. 
Cuando el importe de la operación sea de S 1.000.- o más, o cuando la máquina registradora no cumpla con los requisitos establecidos por la A.F.I.P. no podrán extenderse tickets y Se emitirá la factura correspondiente.

Existen impresoras fiscales, autorizadas por la A.F.I.P. que permiten a los responsables inscriptos en el IVA emitir  ticket factura A y B.
9.5.- Nota de Débito 
Es el comprobante que envía el vendedor al comprador comunicándole que aumento su deuda por motivos que en él Se especifican.

Motivos: 
a.- Gastos a cargo del comprador abonados por el vendedor, por ejemplo: fletes, comisiones, etc.

b.- Por haberse facturado de menos. 
C.- Por el cobro de intereses.
Formas de emisión:
• Original: para el comprador. 
• duplicado: para el vendedor.

Importancia: 
Para el vendedor: permite Salvar errores ajustándolos a la realidad y registrar el  importe a su favor.
Para el comprador: registrar el aumento de su deuda. 
9.6. — Nota de Crédito
Es el comprobante que envía el vendedor al comprador comunicándole que disminuyó su deuda por motivos que en el se especifican. 
Motivos:

a.- Devolución de mercaderías.

b.- Por haberse facturado de más. 
c.- Por bonificaciones o descuentos realizados. .

Formas de emisión
• Original: para el comprador.

• Duplicado para el vendedor.

Importancia: 
Para el vendedor: permite salvar errores ajustándolos a la realidad y registrar una disminución en la cuenta del comprador.

Para el comprador: registrar una disminución en su deuda.

9.7.- Recibo

Es el comprobante que envía el vendedor al comprador como constancia de haber recibido dinero, cheques, pagarés u otros valores.

Formas de emisión:
• Original: para el comprador o pagador.

• Duplicado: para el vendedor o beneficiario. 
Clases:

a.- Por cancelación de facturas o notas de débito. .

b.- De alquileres.
c.- De sueldos y jornales. 
d.- De mercaderías y otros bienes.

Importancia:
Para el vendedor o beneficiario: medio de registración y control de los ingresos de dinero y otros bienes.

Para el comprador o pagador: medio de prueba y registración de egreso de dinero y otros bienes.

9.8 Resumen de Cuenta 
Es un documento que le envía en forma periódica (mensualmente) el vendedor al comprador detallando las operaciones efectuadas en cuenta corriente (compras, pagos, notas de debito y crédito).

Formas de emisión:

*original: para el comprador. 
*duplicado: para el vendedor o proveedor. 
Importancia: 
Para el vendedor: recordar al cliente o comprador el estado de su cuenta corriente. 
Para el comprador: controlar los datos del resumen de cuenta con sus propios registros.

9-9-Pagaré
Es el documento por el cual una persona se compromete a pagar a otra una suma de  

dinero, en un plazo determinado.
Personas que intervienen:

a.- Librador, pagador o firmante: es la persona que firma el pagaré y promete pagarlo.
b.- Beneficiario: es la persona cuyo nombre figura en el pagaré para que a ella o a su orden se realice el pago.
c.- Tenedor: es la persona que tiene el documento por habérselo transferido el beneficiario por medio del endoso, para que cobre el importe o endosarlo nuevamente.

d.- Endosante: es la persona o personas que transfieren el pagaré.

Importancia:
• Permite realizar las operaciones Sin entregar dinero en forma inmediata (a crédito)

• Permite obtener préstamo de dinero.
• Ofrecer seguridad para su cobro.
• Permite Su negociación antes del vencimiento.

Vencimientos:
a.- A la vista: se paga en el momento de Ser presentado para Su cobro.

b.- A tantos días o meses de la fecha: la fecha de Su vencimiento Se cuenta a partir del momento de Su emisión. 
c.- A día fijo o determinado: Se expresa directamente el día de Su vencimiento.

Partes del pagare: 
a.- Talón: queda en poder del librador y representa la deuda documentada.

b.- Cuerpo: Se entrega al beneficiario y representa el documento a cobrar.

Aval:
Es la obligación que toma un tercero de garantizar el pago del documento.

Endoso

Es el acto por el cual una persona transfiere a otra los derechos de cobro de un documento, firmando al dorso del mismo. 
Protesto
Es el acto por el cual el beneficiario o tenedor de un documento deja a constancia ante un escribano público que el pagaré no ha sido abonado a Su vencimiento.

Pagaré Sin protesto: 
Los pagarés que traen impresa la cláusula Sin protesto, Son aquellos que permiten al beneficiario o tenedor iniciar juicio de cobro sin realizar previamente el trámite de protesto.

9.10.- Nota de Crédito Bancaria o Boleta de Depósito
Es el documento que el banco entrega a sus clientes declarando haber recibido dinero (pesos o dólares), cheques u otros valores en calidad de depósito en cuenta corriente o caja de ahorro.

Importancia:
a.- Para el cliente: permite controlar y contabilizar el depósito efectuado.

b.- Para el banco: Sirve para acreditar en la cuenta del cliente el depósito realizado.
9.11.- Cheque: 
Es una orden de pago librada contra un banco en el cual el librador tiene fondos depositados a su orden en cuenta corriente o autorización para girar en descubierto o emitir cheque con fecha diferida.

Partes de un cheque:
a.- Talón de cobro: Sirve para cobrar el cheque en la ventanilla del Banco.

b.- Cuerpo: es la parte que se entrega al beneficiario, con o sin talón de cobro.

Personas que intervienen:

a.- Librador o firmante: es quien emite el cheque y ordena Su pago.

b.- Banco: es la institución contra la cual Se ha girado o librado el cheque y que debe pagarlo.

c.- Beneficiario: es la persona que recibe el cheque y que puede cobrarlo.

d.- Endosante es el que transfiere el cheque por medio de endoso.

Importancia: 
a.- Evita los riesgos que es manejar dinero en efectivo. 
b.- Sirve como prueba de pago, ya que queda registrado en el Banco.

c.- Permite realizar pagos entre personas ubicadas en distintos lugares.

d.- Es utilizado como instrumento de crédito (cheque diferido). 
Tipos de cheques:
En la práctica Comercial Se utilizan 2 tipos de cheques: 
a.- Cheque común: se puede cobrar dentro de los 30 días corridos a partir de su fecha de emisión. 
b.- Cheque diferido: Se puede cobrar dentro de los 30 días corridos a partir de su fecha de pago.
Endoso

El cheque extendido a favor de una persona determinada, que no posea la cláusula "no a la orden", puede ser transmisible por vía de endoso. 
9.12. Tarjetas Plásticas:
La tarjeta es un medio de pago personal intransferible que puede ser utilizada de la misma forma que el dinero en efectivo en los comercios adheridos al servicio.
Clases:

a.- Tarjeta de compra: exige el pago total de la liquidación mensual (resumen) emitida por la entidad bancaria o propietaria de la tarjeta, ej.: American Express. 
b.- Tarjeta de crédito: otorga la posibilidad de financiar parcialmente las compras realizadas, mediante un cargo mensual por el monto adeudado. Alguna de estas tarjetas permite realizar adelantos en efectivos y débitos automáticos de cuotas y servicios.

c.- Tarjeta de débito; es un medio de pago en los comercios adheridos, produciendo el débito automático en la cuenta que posea el usuario, como por ejemplo: cuenta corriente

bancaria, caja de ahorro, para lo cual tiene que poseer fondos por un importe superior al 

débito. Actualmente este sistema es utilizado por muchos empleadores para el pago del

sueldo de sus empleados en una cuenta individual (caja de ahorro) de cada trabajador
LA EMPRESA “POCAS LUCES” INICIA SUS ACTIVIDADES CON LAS SIGUIETES OPERACIONES

SI INICIA EL NEGOCIO APORTANDO LOS DUEÑOS LO SIGUIENTE: DINERO EN EFECTIVO $280.000, UNA OFICINA COMERCIAL POR $ 500.000, CON UNA DEUDA SIN DOCUMENTAR DE $100.000

2- N/C de CUENTA CORRIENTE BANCARIA DEL BANCO ITAU, EFECT. : 120.000.- 
3-  F.O. N° 11111 POR 1000 ARTEFACTOS DE ILUMINACION A UN VALOR DE $ 80.- CADA UNO; PAGANDO EL 40 % EN EFECTIVO, EL 15% CON LA FIRMA DE DOCUMENTOS, EL 25% EN CUENTA CORRIENTE A 90 DIAS Y EL SALDO CON

CHEQUE DE NUESTRA CUENTA CORRIENTE DEL BANCO ITAU. 
4/ F.D. N" 00001 POR EL 40 % DEL STOCK EN EXISTENCIA A LA FECHA, COBRANDO POR CADA UNIDAD $ 120.-Y RECIBIENDO EL 30 % EN EFECTIVO, EL 10 % CON LA FIRMA DE DOCUMENTOS, EL 10 % A 120 DIAS EN CUENTA CORRIENTE COMERCIAL Y EL SALDO CON CHEQUES DE TERCEROS. 
5/ ABONAMOS LA LUZ Y TELEFONO DE LA OFICINA POR $ 500.- EN EFECTIVO.

6/ SE ADQUIEREN EQUIPOS DE INFORMATICA A 90 DIAS POR $ 15.000.-
7/ SE ABONAN LAS DEUDAS DE LA OPERACIÓN 3. 
8/ SE COBRAN LOS CREDITOS DE LA OPERACIÓN 4.

LA EMPRESAL ‛‛LA FELICIDAD” SE—DEDICA A LA COMPRA Y VENTA DE ARTICULOS NAVIDEÑOS.

05-10-09: EXISTEN LOS SIGUIENTES APORTES DE LOS DUEÑOS; DINERO EN EFECTIVO $ 1.300.000

UN LOCAL COMERCIAL $ 800.000.-; DINERO EN LA CTA CTE DE LA EMPRESA EN EL BANCO GALICIA POR $ 650.000.- Y UNA DEUDA SIN DOCUMENTAR POR COMPRA DE MERCADERIAS POR $ 150.000.-

15-10-09: k.o. Nº 123456 POR, 5.000 CAJAS DE ART. NAVIDEÑOS A UN VALOR DE $ 20. CADA UNA, PAGANDO EL 30% EN EFECTIVO; EL 10 % CON LA FIRMA DE DOCUMENTOS; EL 20 % EN CUENTA CORRIENTE COMERCIAL A 90 DIAS Y EL SALDO CON CHEQUE DE NUESTRA CUENTA CORRIENTE EN EL' BANCO GALICIA.

31-10-09: F.D. N° 000001 POR EL 50 % DEL STOCK DE LA MERCADERIA A LA FECHA, COBRANDO POR CADA CAJA DE ART. NAVIDEÑOS $ 40.-. RECIBIMOS EL 50 % EN EFECTIVO, EL 10 % CON LA FIRMA DE DOCUMENTOS, EL 10 % A

120 DIAS EN CUENTA CORRIENTE MERCANTIL Y POR EL SALDO RECIBIMOS CHEOUES DE TERCEROS.

31-10-09: SE ABONA EL ALQUILER POR $ 2.500.- CON UN CHEQUE DE NUESTRO BANCO.

05-11-09: COMPRAMOS 2 EQUIPOS DE COMPUTACION, A PAGAR A 90 DIAS POR $ 20.000.-.

30-11-09: PAGAMOS NUESTRAS DEUDAS DE LA OPERACIÓN DEL 15-09-09.

30-11-09: COBRAMOS NUESTROS CREDITOS DE LA OPERACIÓN DEL 31-09-09.

TEMA 1 LA EMPRESA "SOL NACIENTE" INICIA SUS ACTÍVIDADES CON LAS SIGUIENTES OPERACIONES: 
1/ SE INICIA EL NEGOCIO APORTANDO LOS DUEÑOS LO SIGUIENTE: DINERO EN EFECTIVO $ 380.000 -, UNA OFICINA COMERCIAL POR $600.000 CON UNA DEUDA SIN DOCUMENTAR POR COMPRA DE MERC. DE $ 120.000,-

2/ N.C. BANCARIA EN EL BANCO NACION, CON UN DEPOSITO EN EFECT. DE $ 170.000.- 
3/ FACTURA ORIGINAL N 11111 POR 1000 ADORNOS DE MESA A UN VALOR DE $50.- CADA UNO; PAGANDO EL 30 %.EN EFECTIVO, EL 25% CON LA FIRMA DE DOCUMENTOS, EL 25% EN CUENTA CORRIENTE A 90 DIAS Y EL SALDO CON CHEQUE DE NUESTRA CUENTA CORRIENTE DEL BANCO NACION. 
4/ FACTURA DUPLICADO N° 00001 POR 350 ADORNOS COBRANDO POR CADA UNIDAD $ 80 Y RECIBIENDO EL 30 % EN EFECTIVO, EL 20 % CON LA FIRMA DE DOCUMENTOS, EL 10 % A 90 DIAS EN CUENTA CORRIENTE COMERCIAL Y EL SALDO CON CHEQUES DE TERCEROS. 
5/ ABONAMOS FLETES POR $ 500.- EN EFECTIVO. 
6/ SE ADQUIEREN EQUIPOS DE INFORMATICA A 90 DIAS POR $15.000.- 
7/ SE ABONAN LAS DEUDAS DE LA OPERACIÓN 3 EN EFECTIVO.

8/ SE COBRAN LOS CREDITOS DE LA OPERACION 4 EN EFECTIVO. 
REGISTRAR ASIENTOS DE DIARIO -REGISTRAR EL C.M.V.

CLASIFICAR LAS CUENTAS 
MAYORIZAR LAS CUENTAS CAJA Y BANCO NACION CT A. CTE. Y PROVEEDORES -

DEJAR INDICADO COMO SE LLEGO AI. IMPORTE DE VENTA Y COSTO DE MERCADERIAS VENDIDAS. 
01-06-09 Juan Pérez y Pedro García deciden formar una empresa de compra venta de materiales electrónicos, aportan c/u $30.000

02-06-09 Se abre una Cuenta Corriente en el Bco. Provincia con un depósito de $10.000    03-06-09 Compran a Lux S.R.L. 10.000 lamparitas por un total de $12.000.- en Cuenta Corriente a 30 días.

07­06-09 Se abona flete para el transporte del producto por $ 100

08-06-09 Se alquila un depósito entregando un cheque de nuestro banco por $ 1.200.-

10-06-09 Se realiza una venta a Ferretería Acosta SH por 1.000 unidades a $ 2,50 Cada una  Nos abonan el total con la firma de un documento a 30 días.

03-07-09 Se abona a la empresa Lux SRL el 50 % en efectivo y por el Saldo Se le entrega un cheque del Bco. Pcia.

05-07-09 Se decide la Compra de Computadoras para la oficina por $ 5.500,- Se abonan $ 2.500, en efectivo y por el Saldo Se firma un pagaré a 60 días

10-07­09 Se cobra el pagaré firmado por Ferretería Acosta, con un cheque del BCO. Comafi.

1) Inicio operaciones con: Mercaderías: $35.000; Efectivo: $80.000; Valores a Depositar $19.000; Proveedores; $1.950. 
2) Boleta de Depósito en el Banco Santander con los cheques y la 1/2 % del dinero en efectivo del punto anterior.
3) F.O. Mercaderías $12.000. Condición: 60% en efectivo y el Saldo a 45 días con documentos.

4) F .D. Mercaderías $15.000. Condición: 45% en efectivo y el Saldo a 90 días Sin documentos.

5) El C.M.V. fue de $11.200. 
6) R.O. por pago de la deuda del punto 1) en efectivo.

7) R.D. por cobro de la operación 4) con cheque Banco Santander.

8) R.O. por Comisiones del mes $1.720. Condición: Efectivo

9) R.D. por Alquileres del mes $2.200. Condición: cheque Banco Nación.

10) Se recibe y abona la factura de Claro S.A. por $700 en Efectivo.

11) Se depositan por la totalidad de los cheques recibidos hasta el momento.

Registrar los asientos de diario - clasificar las Cuentas – 
LA EMPRESA ‛‛PAPELITO"  SE DEDICA A LA COMPRA Y VENTA DE PAPEL PARA COMPUTADORAS, FAX, ETC.
1-INICIAMOS UNA EMPRESA CON LOS SIGUIENTES APORTES REALIZADOS POR SUS SOCIOS:

UNA CAMIONETA POR $ 50.000.- DINERO EN EFECTIVO POR $ 30.000.- MUEBLES PARA LA OFICINA POR $ 15.000.-

COMPUTADORAS E IMPRESORAS POR $ 6.000.- Y UNA DEUDA DOCUMENTADA POR $ 20.000.-

2-SE REALIZA UN DEPOSITO EN EL BANCO NACION EN EFECTIVO POR $ 15.000.-

3-ADQUIRIMOS 400 RESMAS DE PAPEL POR $ 20.- CADA UNA. CONDICIONES DE PAGO: 25 % EN EFECTIVO, 25 %  CON LA FIRMA DE UN PAGARÉ A 60 DIAS Y EL SALDO EN CUENTA CORRIENTE COMERCIAL.

4-COMPRAMOS CALCULADORAS POR $ 3.000.- EN EFECTIVO

5-SE REALIZA UNA VENTA POR 150 RESMAS A SSD.- CADA UNA CONDICIONES DE PAGO: 15 % EN EFECTIVO, 35 % CON LA ENTREGA DE UN CHEQUE DEL BCO NAC Y PROVINCIA Y EL SALDO EN CUENTA CORRIENTE COMERCIAL.

REGISTRAR EL COSTO DE LA MERCADERIA VENDIDA.

6-PAGAMOS FLETES POR $ 150.― EN EFECTIVO. 
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